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在亚马逊上开店： 成为亚马逊卖家

注册

每月 25 英镑（不含增值税）+ 销售手续费
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新卖家奖励
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专为新品牌提供的超过 40,000 英镑的优惠！

立即在亚马逊上线，提供各种奖励，助您快速启动业务，包括 5％ 品牌销售额奖励，最高 40,000 英镑！*

了解更多信息


*需遵循条款和条件。访问卖家平台了解更多详情。











您是否了解以下内容？

销售伙伴在英国将商品转移到亚马逊物流时，销量平均增长了 35%*，这是因为我们提升了配送速度，让买家更满意。

* 该数字基于对 2019 年第四季度至 2020 年第四季度每个渠道的数据分析（考虑到新冠疫情的影响，不包括 2020 年第二季度的数据）。它仅用作一般参考，并不反映实时更新的数据，也不特定于任何 ASIN 或商品分类。实际结果可能会因多种因素而异，包括但不限于季节性、售价和现有配送解决方案。亚马逊不保证使用亚马逊物流会给您的业务带来任何特定结果。

访问亚马逊物流页面了解更多信息




[image: 带有亚马逊微笑徽标的计算机图标]

吸引数百万名卖家

全新的初创公司和财富 500 强。B2B 和 B2C。品牌所有者和经销商。他们都在亚马逊上销售商品是有原因的： 全球有 3 亿买家在我们的店铺购物。

运作方式


[image: 配送图标，顶部是飞机，底部是卡车。]

令人满意的配送服务

借助亚马逊物流 (FBA)，可以将配送、退货和客户服务交给我们。想自己处理配送吗？ 您也可以这样做。

了解配送


[image: 配送图标，顶部是飞机，底部是卡车。]

赚钱

从适合您业务需求的灵活销售计划、商品分类和配送选项中进行选择。

查看定价




仅有几件商品要销售？

注册成为个人卖家
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新卖家奖励
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超过 40,000 英镑潜在优惠

准备好销售了吗？ 参考强大的新卖家手册，立即推出您的品牌，享受超过 40,000 美元的潜在优惠。

[image: ]

品牌首次销售达到 800,000 英镑即可获得 5% 销售返点
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试用亚马逊物流，享受免费入库配送、仓储、移除和退货服务


[image: ]

获得 40 英镑的商品推广 CPC 广告抵免款项 - 竞价由您决定
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在品牌保护、商品评论等方面抢占先机




了解更多信息


[image: 带有向上和向右移动箭头的销售图表的插图]



成功案例


为什么选择与我们一起开展销售？
01/04
Coconut Merchant
Lavolio Boutique Confectionery
Niré

我们从每天出售 4-5 件商品发展为隔夜出售 1,000 多件商品。
Michael CorriganTRTL 首席执行官

[image: ]
在亚马逊上开店，我们已经能够为世界各地的农民提供帮助。
Al ShariatCoconut Merchant 总监

[image: ]
对我来说，把商品放到一个有数百万人准备购买的平台上是一件轻而易举的事。
Lavinia DavolioLavolio Boutique Confectionery 创始人
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亚马逊帮助我们以多种方式吸引买家，这是在我们自己的网站上很难做到的。
Erin GraybillNiré 创始人兼董事总经理
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常见问题解答

获取有关亚马逊物流的常见问题解答

如何开始在亚马逊销售商品？
如果是亚马逊卖家，入门非常简单。要开始在亚马逊上销售商品，您需要遵循以下步骤：

	首先，根据您认为每月要销售的商品数量选择销售计划。我们提供两种类型的计划：个人计划和专业计划。我们甚至还提供了一个简单的“我要开店”费用计算器，帮助您了解在每个计划中销售一定数量的商品可以赚取多少收入。
	接下来，您需要完成注册过程。这需要您提供亚马逊买家账户或企业电子邮件地址，以及您（或贵公司）的信用卡详细信息。您还需要提交有效的身份文件（例如护照复印件或国民身份证）。如果您经营一家公司，您还必须提供您的公司注册详细信息，包括税务证明（例如增值税证书）。最后，您需要提供您的电话号码和银行账户详细信息。
	注册完成后，您将可以访问您的卖家平台账户，从中管理您的业务。
	接下来，您需要添加商品编码、SKU、商品名称、商品描述、商品图片、搜索词和相关关键字以及每种商品的价格，以此发布您的商品。
	然后，您需要选择正确的配送选项，以便将商品配送给买家。
	现在，您可以开始在亚马逊上销售商品了。







亚马逊适合我的业务吗？
简略回答是：适合。许多大型家居品牌在亚马逊上销售商品，不久将面世的新兴品牌也是如此。中小型企业在这里蓬勃发展，它们占我们全球店铺商品销售量的一半以上。无论您的业务是什么，也无论规模如何，我们都对您与我们共同发展倍感兴奋。找到合适的商品，立即启动您的网店。






亚马逊向卖家付款需要多长时间？
亚马逊会在您注册卖家账户 14 天后结算账户余额。这意味着亚马逊将在您的结算日开始向您的银行账户付款。结算流程每 7 天重复一次。






在亚马逊上销售商品的费用是多少？
您支付的销售费用取决于您的销售计划和所售商品的类型。

销售计划费用
这些是您为销售计划支付的费用，具体取决于您选择的计划。
如果您选择专业销售计划，则每月需支付 25 英镑的固定费用，无需按件付费（这意味着无论售出多少商品，您每月只需支付 25 英镑）。
如果您选择个人销售计划，则需要为在亚马逊上销售的每件商品支付 75 便士的费用。

销售手续费
这些费用按售出的商品数量收取，其中包括销售佣金（销售佣金按商品销售价格的百分比收取，具体百分比因商品类别而异）和结算费用（仅适用于媒介类商品）。

运费
如果您自己配送订单时，将按亚马逊运费收取。我们根据买家选择的商品类别和配送服务收取这些运费。

配送费用
对于亚马逊为您配送的商品（称为亚马逊物流），您需要支付订单配送、仓储和可选服务的费用。







如果是亚马逊新手卖家，能赚多少钱？
并没有唯一的正确答案，但事实是亚马逊为您提供了难以估量的增长潜力。一旦您开始销售商品，就可以通过多种方法发展您的亚马逊业务。

在您的亚马逊卖家业务启动后，我们会立即为您提供众多工具来帮助您将业务更上一层楼。作为品牌所有者，您可以通过完美启动计划创造更多收入，同时获得亚马逊新品牌奖励






必须是有限责任公司才能在亚马逊上销售商品吗？
不是。要在亚马逊上销售商品，不需要是有限责任公司 (LLC)。如果您是独资经营者，可以立即开始以自己的名义销售商品。如果您刚刚开始从事电子商务并想尝试在亚马逊上销售商品，那么独资企业就可以了。您可以通过卖家大学了解有关在亚马逊上销售商品的更多信息。






如何在亚马逊上注册成为卖家？
要成为亚马逊卖家，您首先需要完成注册。请确保您拥有以下有用的信息：

	企业邮箱地址或亚马逊买家账户
	可收费的信用卡（也可以使用国际信用卡）
	有效护照或身份证（身份验证可保护卖家和买家）
	公司注册详情，包括提供增值税税号


我们的新手指南可以派上用场，它提供了有关成为亚马逊卖家所需了解的所有详细信息。






哪些商品需要获得批准才能在亚马逊上销售？
有些分类向所有卖家开放，而有些分类则需要专业卖家账户。还有一些分类的商品需要亚马逊的官方批准才能开始销售。还有一些分类的商品不能由第三方卖家出售。

需要获得批准才能在亚马逊上销售的 商品分类如下：

	杂货
	珠宝
	钟表
	服装
	啤酒、红酒和烈酒
	个护健康
	个人护理用品


有关更多详细信息，请访问卖家大学，了解如何成功成为亚马逊卖家。






谁可以在亚马逊上销售商品？
任何人都可以开始在亚马逊上销售商品！ 新兴品牌和一些最大的财富 500 强组织都将亚马逊视为家园。无论您开展什么业务，也无论业务规模如何，您都可以接触到每天访问亚马逊平台购物的数亿买家。
无论您是个人还是专业人士，都可以在此处开始获取所需的任何信息。










[image: 插图：女士站在亚马逊运营中心传送带上的箱子前面]

保持联系

注册以获取有关构建亚马逊业务的有用提示






订阅






零垃圾邮件。随时取消订阅。







开始在亚马逊销售商品

通过在亚马逊平台上开店，不论您销售一件商品还是数百万件商品，都能接触到数以千万计的买家。您的账户配置设置为在欧洲平台开店








注册

每月 25 英镑（不含增值税）+ 销售手续费








✕
自动在所有欧洲店铺中销售商品。
如果您希望仅在 Amazon.co.uk 上销售，请取消勾选此项。








✕
创建国际商品信息

现在，您可以通过卖家平台帐户接触数以百万计的买家。完成注册后，您可以访问欧洲和其他国际商城。您的账户设置为在欧洲平台开店。您可以在所有这些商城中销售商品，且无需缴纳额外的订阅费。完成注册后，您只需在本地商城中创建商品信息，然后符合条件的商品信息将自动通过“构建国际商品信息”工具在其他四个站点商城中再次创建。如果您想更改发布和销售商品的国家（地区）/商城，请访问商品信息设置页面，并在此处更新您的首选项（需要登录）。

注册

每月 25 英镑（不含增值税）+ 销售手续费

















EnglishUnited Kingdom✕
了解如何在全球各地的亚马逊上销售商品
	Australia
	Belgium
	Brazil
	Canada
	China
	France
	Germany
	India
	Italy
	Japan
	Korea
	Mexico
	Netherlands
	Poland
	Saudi Arabia
	Singapore
	South Africa
	Spain
	Sweden
	Taiwan
	Thailand
	Turkey
	United Arab Emirates
	United Kingdom
	United States
	Vietnam

亚马逊在全球各地都开设有站点，因此无论您位于何处，都可以发展国际业务。



反馈	在亚马逊上开店	新手指南
	Amazon Business
	在欧洲各地销售
	什么是代发货？
	在线销售服饰
	在线销售图书
	什么是库存管理？
	在线销售博客


	配送订单	亚马逊物流
	亚马逊物流新选品计划
	在欧洲配送
	亚马逊物流低价费率
	多渠道配送
	Veeqo——配送软件
	电子商务配送指南
	亚马逊货运


	计划	亚马逊全球开店
	推广
	亚马逊 Launchpad
	战略账户服务
	亚马逊贷款
	销售翻新商品
	查看全部计划


	亚马逊品牌	启动并注册您的品牌 
	开设网店
	完美启动计划
	品牌故事
	亚马逊品牌注册
	品牌分析
	保护您的品牌


	资源	登录卖家平台
	卖家大学
	增值税知识中心
	销售伙伴合规中心
	活动和网络研讨会
	销售伙伴应用商店
	2022 年平台到企业报告
	联系我们



✕
为此页面评级
评价您对此页面的体验


反馈意见主题

建议
称赞
网站内容
技术问题
其他

选择主题
	建议
	称赞
	网站内容
	技术问题
	其他


请告诉我们您的评分原因

500个剩余字符
隐私免责声明请勿包含任何个人或敏感数据。提交反馈，即表示您确认您的回复中没有包含任何个人或敏感数据（例如姓名、地址、电话号码或电子邮件地址）。
提交



感谢您提供反馈！
您的反馈有助于我们改善我们的网站。



✕
选择您的首选语言
	English - GB
	中文 - CN
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隐私政策

Cookie

条件条款


© 2023 Amazon.com, Inc. 或其附属公司。
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本网站使用 Cookie 和类似的工具（统称为“Cookie”）为您提供和改进服务，并展示广告。要详细了解亚马逊使用 Cookie 的方式，请阅读亚马逊 Cookie 声明。

继续但不接受

管理首选项

接受全部 Cookie
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